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FÜRÊBESSEREÊ 
MARKT-

POSITIONIERUNG 

 
GRÖẞEREÊBEKANNTHEIT, 

MEHRÊUMSATZ,Ê 
ABGRENZUNGÊVOMÊWETTBEWERB 



DieÊJohannesÊMüllerÊWirtschaftsberatungÊar-

beitetÊ seit mehr als 25 Jahren mitÊ einemÊ

ganzheitlichenÊAnsatzÊfürÊeinenÊnachhaltigenÊ

Unternehmenserfolg.ÊVomÊGutachtenÊbisÊzurÊ

UmsetzungÊbegleitenÊwirÊUnternehmen. 

Gründe für eine strukturierte Planung und 
Umsetzung von Vertrieb und Marketing: 

 

· vorhandeneÊMarktpotenzialeÊsindÊnichtÊaus-

geschöpftÊ oderÊ neue Geschäftsbereiche  

müssenÊentwickeltÊwerden. 

· ZeitÊ undÊ RessourcenÊ fürÊZielgruppen- und 

TechnologieanalysenÊfehlen. 

· SieÊ wollenÊ bestehendeÊ KundenÊ pflegen,Ê alteÊ

zurückgewinnenÊundÊneueÊKundenÊfinden?ÊÊ 

· SieÊmöchtenÊIhrenÊVertrieb verbessern undÊ

effizienteÊStrukturenÊschaffen?Ê 

· Preis-Ê undÊ AbsatzstrategienÊ sowieÊ einÊ Kon-

zeptÊfürÊdieÊAnsprache der Kunden fehlen? 

· DerÊ WettbewerbÊ istÊ imÊ MarktÊ aktiverÊ undÊÊ

professionellerÊ alsÊ IhrÊ Unternehmen?Ê IhreÊ

ProdukteÊsindÊwenigÊoderÊnichtÊbekannt?Ê 

· EinÊ effizientesÊVertriebs- und Marketing-

controllingÊ undÊ KennzahlenÊ zurÊ SteuerungÊÊ

fehlen? 



WirÊ arbeitenÊ mitÊ einemÊ ganzheitlichenÊ An-

satzÊ fürÊ einenÊ langfristigenÊ Unternehmens-

erfolg.Ê Die Menschen im Unternehmen 

stehen im Fokus,ÊnichtÊdieÊAbwicklungÊvonÊ

Projekten.Ê DieÊ LeistungenÊ umfassenÊ einÊ

breitesÊSpektrumÊanÊAufgabenÊ 

Unsere Leistungen zur Verbesserung  
Ihrer Marktstellung: 

 

· GeschäftsintensivierungÊ mitÊ Bestandskunden,Ê

Neukundengewinnung,Ê MarketingmaßnamenÊÊ

inkl.ÊBudgetplanungÊundÊControllingÊ 

· EntwicklungÊ neuerÊ GeschäftsbereicheÊ undÊ Auf-

bauÊvonÊVertriebsstrukturen 

· Durchführung von Vertriebsmaßnahmen: 

Þ ErschließungÊneuerÊMärkte 
Þ Direkt-Kundenansprache 
Þ AufbauÊundÊPflegeÊeinesÊCRM-SystemsÊ 
Þ SchulungÊInnendienstÊ(Telefontraining) 
Þ DurchführungÊvonÊVertriebskampagnenÊundÊNachfass-

aktionen 
· Durchführung Marketing und PR: 

Þ Suche,Ê Auswahl,Ê BriefingÊ undÊ SteuerungÊWerbeagen-
turen 

Þ TexterstellungÊ fürÊWebÊ undÊ PrintÊ sowieÊ interneÊKom-
munikationÊundÊPR 

Þ SteuerungÊundÊKontrolleÊvonÊBudgetÊundÊErgebnissen 
 

· UmsetzungÊmitÊganzheitlichemÊBlickÊaufÊ 

dasÊUnternehmenÊ 



Kompetenzbereiche: 

UnsereÊ LeistungenÊ habenÊwirÊ sukzessivÊmitÊ

erfahrenenÊPraktikernÊausgebautÊundÊinÊun-

terschiedlichenÊKompetenzbereichenÊgebün-

delt. 

Ihr Nutzen durch unsere Unterstützung: 

 

· Bessere Marktposition mitÊ vorhandenenÊ

undÊneuenÊProduktenÊund/oderÊKunden 

· Marketing-ÊundÊVertriebsmaßnahmen,ÊdieÊ in-

einanderÊ greifen,Ê sichÊ rechnenÊ undÊ zumÊUn-

ternehmenszielÊbeitragen 

· Ressourcen und Know-how von Spezia-

listen zurÊ zeitnahenÊUmsetzungÊ derÊMarke-

ting-ÊundÊVertriebsaktivitäten 

· Bessere Qualität der Kundenstammda-

ten,ÊBegleitungÊbeiÊderÊEinführungÊoderÊOpti-

mierungÊeinesÊCRM-Systems 

· ReaktivierungÊ oderÊ GewinnungÊ neuerÊ Kun-

den,ÊauchÊdurchÊTelefonmarketing 

· FormulierungÊ vonÊ BotschaftenÊ zurÊ 

besserenÊAbgrenzung vom Wettbewerb 

· Controlling und Erfolgsmessung derÊMaß-

nahmenÊ(Werbeagenturen,ÊBudget,ÊZiele,Ê 

Steuerung,ÊKunden) 



Unsere Spezialisten 

UnserÊ KooperationsnetzwerkÊ verfügt 

über weitere ExpertenÊ ausÊ denÊ BereichenÊ

Finanzierung,ÊControlling,ÊOrganisation,ÊPer-

sonal,Ê IT,Ê VertriebÊ undÊMarketing.Ê SieÊwer-

denÊjeÊnachÊAnforderungsprofilÊmitÊeinbezo-

gen.Ê 

CarstenÊMüller 
Dipl.-Bankbetriebswirt 
· Vertriebsanalysen 
· Preis-/Absatzstrategien 
· Vertriebssteuerung 

AndreaÊCâmen 
Dipl.-Kauffrau 
· Kommunika on/PRÊundÊMarke ng 
· Kommunika onÊinÊSondersitua onen 
(ChangeÊCommunica on) 

WolfgangÊO o 
Sales-Consultant 
· VerkaufstrainerÊundÊ–coach 
· Wertorien erteÊGesprächsführungÊundÊ 
ÊÊÊÊLösungsverkauf 

JoachimÊR.ÊKerner 
Dipl.-Physiker 
· Vertriebsingenieur 
· PersonalÊ&ÊBusinessÊCoach 
 



JohannesÊMüllerÊWirtscha sberatungÊ(BDU) 
HoltkampstraßeÊ8ÊlÊ32257ÊBünde 

Tel.Ê05223Ê13144ÊlÊFaxÊ05223Ê13188 
kontakt@mueller-beratung.de 


